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Dropshipping



L'origine du dropshipping est souvent attribuée

aux années 1960 et 1970, aux États-Unis, avec

l'essor des catalogues de vente par

correspondance.

L'arrivée d'Internet dans les années 1990 a

considérablement facilité la pratique du

dropshipping. Les entrepreneurs pouvaient

désormais créer des boutiques en ligne et

s'associer à des fournisseurs du monde entier, ce

qui a permis une plus grande variété de produits

et des prix plus compétitifs.



Qu’est ce que le
dropshipping?

« livraison
directe »

Un modèle d’affaire où le vendeur ne possède ni le
stock, ni les moyen logistique

Le client passe commande sur un site e-
commerçant (qui n’a pas le produit en stock)

Le fournisseur envoie directement le produit au
consommateur



Modèle d’affaire



Caractéristiques du business model



Différences entre dropshipping et
marketing d’affiliation

D
ropshipping

M
odèle de vente au détail

M
arketing d’affiliation

M
odèle de

m
arleting

Le détaillant vend des produits sans les
avoir en stock.

Lorsque le détaillant reçoit une
commande, il la transmet au fournisseur,

qui expédie le produit directement au
client. Le détaillant ne gère que la vente

et le marketing des produits.

L’affilié fait la promotion des produits
ou services d'un autre entrepreneur.

Lorsque l'affilié dirige un client vers le
site Web de l'entrepreneur et que le

client effectue un achat, l'affilié reçoit
une commission.



Différences entre dropshipping et
marketing d’affiliation

Dropshipping Marketing d’affiliation

Modèle
commercial

Stocke

Responsabilité

Revenu

Vente au détail Modèle de marketing

Pas de stock Promouvoir des stocks
qui existe déjà

Responsable de vente
et de marketing

Responsable de la
promotion des produits

Gagne de l’argent par
les ventes

Gagne de l’argent sous
forme de commissions



Avantages de l’activité de dropshipping

1 Faible capital de départ

2

3

4
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Démarrage facile et rapide

Faible overhead

Lieu flexible

Large gamme de produit



Inconvénients de l’activité de dropshipping

1 Des marges bénéfiaires réduites
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Forte concurrence

Difficulté de traitement des commandes

Manque de contrôle

Large gamme de un service à la clientèle plus exigeant



Comment se lancer en dropshipping ?

Recherche
de produit

 Comment trouver des produits à vendre
 Comment évaluer la viabilité d'un produit

Sélection
d'un

fournisseur

 Comment trouver des fournisseurs
 Comment négocier avec les fournisseurs

Création
d'une

boutique en
ligne

 Comment choisir une plateforme de commerce électronique
•Comment concevoir une boutique en ligne

La
stratégie

marketing

 Comment attirer des clients
 Comment promouvoir votre boutique en ligne


